
4 grudnia  2012 r., Warszawa, 
Hotel Marriott (Centrum)

PRAKTYCZNE ASPEKTY
WINDYKACJI SĄDOWEJ

 Post�powanie s�dowe jako narz�dzie windykacyjne � aktualne trendy, 
skuteczne  rozwi�zania 

 Kierunki zmian w windykacji s�dowej w kontek�cie wzrostu popularno�ci 
elektronicznych post�powa� s�dowych 

 Post�powanie karne jako narz�dzie windykacyjne 
 Ciekawe przypadki z egzekucji s�dowej � dyskusja z Komornikiem
 Efektywna wspó�praca wierzyciela z komornikiem 
 Outsourcing us�ug prawnych  
 Weksel in blanco - zarzut nieprawid�owego Indosu weksla in blanco 
 Panel dyskusyjny � podsumowanie roku 2012, perspektywy na rok                           

2013, odpowiedni wybór post�powania s�dowego - uzasadnienia

Dialog Praktyków, 

WINDYKACJA SĄDOWA 

aktualności, trendy

punkt widzenia Komornika i Wierzyciela – pytania i odpowiedzi !

PATRONI:



Wtorek, 4 grudnia

 Kompleksowo�� post�powania windykacyjnego w �wietle 
wykorzystywanych narz�dzi i procedur

 Kierunki zmian w windykacji s�dowej w kontek�cie wzrostu 
popularno�ci elektronicznych post�powa� s�dowych

 Efektywno�� procesu windykacyjnego po zako�czeniu 
post�powania s�dowego 

 Niestandardowe rozwi�zania praktyczne:
 post�powanie karne jako narz�dzie windykacyjne
 czynniki wp�ywaj�ce na sukces wierzyciela w post�powaniu 

upad�o�ciowym

10:45 Przerwa na kaw�

Aneta Kaniewska � PZU S.A

9:15 Rejestracja, poranna kawa, wr�czanie materia�ów, 
przywitanie uczestników

9:45 Post�powanie s�dowe jako narz�dzie windykacyjne � 
aktualne trendy, skuteczne rozwi�zania praktyczne

 Dane dotycz�ce egzekucji komorniczej w Polsce
 Wybór w�a�ciwego komornika przez wierzyciela
 Optymalizacja kosztów post�powania 

egzekucyjnego
 Wspó�praca z komornikiem � zwi�kszanie 

efektywno�ci egzekucji
 Zmiany w egzekucji komorniczej � postulaty

Marcin �witkowski � POLKOMTEL

13:15 Lunch
11:00 Efektywna wspó�praca wierzyciela z komornikiem

    „W dniach 21-22 września 2011r. miałam przyjemność uczestniczyć w warsztatach poświęconych tematyce 
"Elektronicznego Postępowania Upominawczego", zorganizowanych przez Business Media Solutions Sp.z o.o. 
Warsztaty w moim odczuciu zostały przygotowane profesjonalnie zarówno pod względem merytorycznym jak i 
organizacyjnym. Osoby prowadzące warsztaty w sposób interesujący przedstawiły wszelkie zagadnienia związane z 
procedurą Elektronicznego Postępowania Upominawczego od strony teoretycznej jak i praktycznej. Ponadto dzięki 
tym warsztatom uzyskałam bardzo wiele cennych wskazówek oraz informacji na nurtujące mnie pytania związane z 
omawianym zagadnieniem. Serdecznie wszystkim polecam warsztaty organizowane przez firmę Business Media 
Solutions”. 

Moderator spotkania: Marek Rechci�ski � Pekao S.A

Magdalena Quainoo, CANAL+ Cyfrowy Sp. z. o.o

12:00 Ciekawe przypadki i praktyki z egzekucji s�dowej- 
Dyskusja: pytania i odpowiedzi

Dariusz Dynowski � Komornik S�dowy przy S�dzie 
Rejonowym dla m.st. Warszawy w Warszawie

 Koszty post�powania egzekucyjnego:
 wydatki gotówkowe

 op�aty stosunkowe i sta�e
 postanowienie komornika jako tytu� egzekucyjny, 

wykonalny bez klauzuli wykonalno�ci
 D�ugo�� post�powania egzekucyjnego, czynniki:
    a) ludzkie:

 wierzyciel
 komornik

   b)  instytucjonalne
 uczestnicy post�powania;
 s�d

 Dyskusja � pytania i odpowiedzi



15:45 Przerwa kawowa

15:00 Nabycie wierzytelno�ci zabezpieczonej 
wekslem in blanco

Edyta Konopczy�ska � EFL Service

 Nabycie weksla in blanco przed jego 
uzupe�nieniem � konsekwencje (przepisy i 
orzecznictwo)

 Zarzut nieprawid�owego Indosu weksla in blanco
 Zarzut nieprawid�owego wype�nienia (przepisy, 

orzecznictwo)
 Zarzut podpisu niewa�nego ( jw.)

16:00 PENEL DYSKUSYJNY  - prowadz�cy - Marek 
Rechci�ski , Bank Pekao S.A

14:00 Outsourcing us�ug prawnych � czy, kiedy i w 
jakim zakresie warto stosowa�

Marek Rechci�ski  - Bank Pekao S.A

 Wady i zalety
 Wp�yw na wynik
 Proces
 Zasoby osobowe
 Kierunek zmian

    „Z przyjemnością polecam usługi firmy Business Media Solutions, która w dniach 18-19 września organizowała Kongres Windykacyjny.  
Temat kongresu w pełni odpowiadał moim oczekiwaniom. Doskonale dobrani prelegenci wykazali się pełnym profesjonalizmem, kompetencją 
i niezwykle pozytywną energią. Otrzymałam praktyczną wiedzę z zakresu motywowania pracowników oraz miałam możliwość poznania 
różnych ciekawych rozwiązań. Nabyta podczas spotkania wiedza z pewnością będzie przydatna w mojej pracy zawodowej.  Kongres 
windykacyjny polecam, jako prestiżowe wydarzenie branży windykacyjnej, które jest doskonałą okazją do wzbogacenia wiedzy i nawiązania 
kontaktów. Doceniam profesjonalną organizację oraz przygotowanie imprezy zarówno dla uczestników, jaki i wykładowców”.
Dorota Spyra, Alektum Inkasso Sp. z o.o.  

 Jaki tryb post�powania s�dowego jakie niesie korzy�ci 
w odniesieniu do wybranej sprawy

 Podsumowanie roku 2012 jakim by� dla bran�y 
windykacyjnej

 Perspektywy na rok 2013

16:45 Zako�czenie spotkania, wr�czanie certy�katów

   „Jako przedstawiciel FOR-NET S.A. uczestniczyłem w dniach 18-19 września 2012r. w „Kongresie Windykacyjnym 2012”. Spotkanie zostało 
zorganizowane profesjonalnie i stało na wysokim poziomie merytorycznym. Prelegenci zaprezentowali dużą wiedzę z zakresu finansów i 
windykacji, dodatkowo w kuluarach była możliwość nawiązania kontaktów, jak również uzyskania odpowiedzi i rozwiązań na wiele pytań i 
problemów dotyczących aktualnej sytuacji na rynku. Polecam spotkania organizowane przez Business Media Solutions Sp. z o.o. i do 
zobaczenia w przyszłym roku”.
Piotr Flis, Dyrektor Operacyjny, FOR-NET S.A.



Edyta Konopczy�ska, Dyrektor ds. Windykacji - EFL SERVICE S.A.
Z wykształcenia jest prawnikiem.  Obecnie w trakcie studiów doktoranckich na Wydziale Prawa, 
Administracji i Ekonomii Uniwersytetu Wrocławskiego. Od  początku kariery zawodowej związana z 
windykacją. Od  2002r. - Dyrektor ds. Windykacji w spółce córce Europejskiego Funduszu Leasingowego S.A. 
- EFL Service S.A. Zarządza działem zajmującym się windykacją wierzytelności z tytułu rozwiązanych umów 
leasingowych.

Aneta Kaniewska, Dyrektor ds. Nale�no�ci w Biurze Windykacji - PZU S.A
Odpowiedzialna za obszar windykacji należności w PZU SA, największego polskiego ubezpieczyciela.   Z 
Grupą PZU związana od 2004 roku gdzie od początku była zaangażowana w tworzenie struktur 
windykacyjnych. Obecnie zajmuje  stanowisko Dyrektora ds. Należności Biura Windykacji PZU SA, gdzie 
zarządza kilkudziesięciu osobowym zespołem pracowników. Doświadczenie zawodowe zdobywała również 
w Żagiel SA oraz innych spółkach sektora finansowego. Absolwentka Wydziału Prawa i Administracji 
Uniwersytetu Jagiellońskiego w Krakowie.

Marcin �witkowski, Kierownik Dzia�u Windykacji S�dowej � Polkomtel Sp. z o.o.
Marcin Świtkowski jest radcą prawnym zajmującym się od ponad 10 lat problematyką związaną z wszelkimi 
aspektami zarządzania wierzytelnościami masowymi. Był jednym z twórców zorganizowanego, 
profesjonalnego rynku obrotu wierzytelnościami. Brał udział w tworzeniu prawnych i biznesowych 
standardów windykacji wierzytelności masowych. Obecnie kieruje działem windykacji sądowej w Polkomtel 
Sp. z o.o. (operator sieci PLUS). Zajmuje się poprawą efektywności i jakości już wdrożonych procesów 
windykacyjnych, elektronicznym postępowaniem upominawczym, a także reprezentuje spółkę przed sądami 
w postępowaniach związanych z windykacją należności trudnych.

Dariusz Dynowski - Komornik S�dowy przy S�dzie Rejonowym dla m.st. Warszawy w Warszawie
Absolwent Katolickiego Uniwersytetu Lubelskiego - Kierunek Prawo. Od 2004r asesor komorniczy w 
Kancelarii Komornika Jacka Bogiel w Warszawie. W okresie 2007- 2008 zastępca Komornika Sądowego  przy 
Sądzie Rejonowym dla Warszawy Woli. Od 2009 Komornik Sądowy przy Sądzie Rejonowym dla m.st. 
Warszawy w Warszawie.

Z wykształcenia Prawnik , trener i doradca z ponad 13 letnim doświadczeniem praktycznym w zakresie 
szeroko rozumianego zarządzania wierzytelnościami w obszarach B2B i B2C.  Swoje doświadczenie 
zawodowe zdobywał podczas pracy początkowo jako osoba tworząca systemy zarządzania należnościami w 
Grupie Firm Logistycznych w Polsce FM LOGISTIC. Następnie jako Dyrektor Windykacji w Spółce COFACE . 
Prowadził szereg seminariów w ramach „Gazeli Biznesu” pod patronatem Pulsu Biznesu. Ponadto 
wielokrotnie prowadził audyty i szkolenia i usługi doradcze dedykowane dla pracowników działów 
windykacji. Następnie podczas kilkuletniej pracy w Banku Citi Handlowy (wcześniej Citi Financial) poszerzył 
swoją wiedzę w zakresie zarządzania wierzytelnościami o charakterze masowym. Wielokrotnie prowadził 
szkolenia wewnętrzne w ramach tzw. Consumer Credit dla innych jednostek Banku celem lepszego 
zrozumienia cyklu kredytowego i przygotowania kadry pracowniczej do ewentualnej rotacji wewnątrz 
organizacji. W ramach pracy w Banku prowadził również gościnnie szkolenia zewnętrzne organizowane przez 
Business Consulting Group jako trener w zakresie Upadłości konsumenckiej w Polsce i na świecie. Na swoim 
koncie ma również przeprowadzenie szczegółowego audytu w jednym z największych Banków w Polsce w 
zakresie przeglądu i ewentualnych rekomendacji po-audytowych w zakresie całego procesu windykacji.

Marek Rechci�ski, Dyrektor Operacyjny, Departament Kredytów Trudnych Klienta 


